
FDF Grupos Analytics
Gestión+Tecnología+Ahorro de costes



FDF Grupos Analytics
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● Es el ecosistema de servicios y 
aplicaciones de referencia en 
grupos de compras para la 
automatización del trabajo con el 
gestor y la relación del grupo con 
los laboratorios. 

● El principal objetivo es la reducción 
de costes, mejora en la gestión 
interna del grupo y mejora en la 
relación con los laboratorios.
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FARMACIAS 
DEL GRUPO

• Sell-out FDF Grupos vs sell-in mayorista: Dato más real de la farmacia (stock)
• Dashboard del grupo para consulta de información actualizada a diario.

¿Cómo funciona? 

FARMACIAS 
DEL GRUPO

FARMACIAS 
DEL GRUPO

FARMACIAS 
DEL GRUPO

FARMACIAS 
DEL GRUPO

Recepción 
automática de las 
ventas, compras y 
stock.
KPI + análisis 

Gestor de accesos 
automático para los 
laboratorios partner 
con los que se 
quiera compartir 
sell-out EL GRUPO. 

GRUPO/GESTOR 

VENTA SELL OUT 

Monitorización 
de promociones
y productos para 
liquidaciónes y 
rapeles

Dato diario 
actualizado de 
cada farmacia + 
dato del mercado
por provincias y 
categorías
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DATO REAL

TRANSPARENCIA

IMPARCIALIDAD

SELL-OUT

DATO 
HOMOGÉNEO

Y NORMALIZADO

ACCESO AL 
DASHBOARD 

SEGUIMIENTO 
DE VENTAS

RECOGIDA DE 
DATO DIARIO

AUTOMATIZACIÓN 
DE PROCESOS

Características
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Características
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● Información agrupada y homogénea de todas las farmacias del 
grupo

● Automatización y sin tareas de mantenimiento para el grupo

● Informes de mercado por zonas geográficas, categorías y 
laboratorios

● Herramienta BI para impulso del sellout de las farmacias

● Accesos para laboratorios, transparencia y trazabilidad sellout

● Recuento de promociones y campañas

● Cuadro de Mandos personalizable a las preferencias del gestor de 
grupo: FDF grupos Analytics

● Servicios y funcionalidades de desarrollo ad hoc para cada cliente

“Mantén tus Kpi’s actualizados y conoce la realidad de tu grupo vs mercado”



Laboratorios usuarios de FdF Grupos Analytics
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Resultados FdF Grupos Analytics
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● Mayor estabilidad de las farmacias como clientes 
del grupo y del laboratorio

● Acuerdos a largo plazo y condiciones estables

● Transparencia y trazabilidad garantizada

● Mejor negociación del grupo con laboratorios que 
exigen transparencia

● Gestión ágil de “tickets” para acciones y retos

● Automatización de tareas para grupo = ahorro 
costes



FdF Grupos Analytics  Farmacias FdF 4.0
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● Herramienta para impulsar ventas

● Compatibilidad con ERPs

● Evolución Vs Competencia ZI

● Comparador de precios por productos vs ZI

● Optimización de stocks 

● Alertas de precios y surtido

● Incluido en el servicio FDF Grupos.



Contacto

Arturo Martínez Basurto

Manager Consultoría Farmacias

arturo.martinez@infonis.com

625 355 338

grupoinfonisconsultoria@infonis.com

912 710 077
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